ambientecucina

MBIENTE CUCINA PER [SEAVBEIN]

MODERNIZZARE LA DISTRIBUZIONE DI ARREDO NEL LECCESE CON
IL SUPPORTO DEL PIU GRANDE BRAND [TALIANO E L'OBIETTIVO ALLA BASE
DELL'INAUGURAZIONE DEL NUOVO SCAVOEINI STORE CASARANO

Massimiliano de Matiels, titolare dello
Store Casarano, nel momento

cellinaugurazione del monomarca.

affiancato dalla moglie Concetta

[ itolare de! nuovo! Siore
Casararo; localita-a circa 56 km dal
capolLogo leccese, proviene da una
famigla che da 50 anni lavora e cpea el
mondo dellarredamento: Nel 2011, non
ancora lrenlenne; decidz di inizare ura
ruova avventurd "mellendosi i proprie” e
dando vita ad un punio vendila utlo suo:
resce cos! Io MBS tore df Lecce.
Sette anni dopo sl puo dire che Inizia a
‘colonizzare" la provincia. «Nella rostra
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farra hasta una manciatz di chllometri e

cambig il modoidivivere - esoraisce de

Matels -. Lecce & némmeno a mezziora
di auto da Ca eppure | bacini

di utenza del du (

neliamente differs)

ha arcord molle potenziali
e credo che uno Scavelini Store
molto da offrire: dalla camma di prodotio

completa e cocrdingte, alle professionalita
e serieta distributive. In quesic sense,

Scavalini h
l'azignda

serieta, la
ielel tEifoll

oofer gare j i
con SN coninua sempre @ crescere
arofessionalmente, oltre cha dal purito di
vista del businessy,
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SCAVOLINI STORE
CASARANO

Tilolare
Massimiliano de Matteis

Superfici

BN

1Ald Naugurazone

22 settembre 2018

il ()

Via Ruffano

73042 Casarano (LE)
www.casarano.scavolinistore.net

TOTAL BRAND, TOTAL LOOK

imento di Seavol ni vesa un arredc
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I nt vendt

fot:

COnUN L
dinamic

PUNTI DI FORZA

PROGETTAZIONE EVOLUTA

E COMPETENZA POST-VENDITA
LolSeavalini'Store Casarano nasce dopo
un‘attenta analisi delle potenzialita insite
nella provincia di Lecce, capoluogo dove
gia nel 2011 Massimiliano de Matteis
aveva inaugurato un primo/Seavolini Store.
Il nuovo punto vendita é situato nella
cittadina di Casarano (22mila abitanti),

in una zona ricca di un tessuto economico
fatto di aziende perlopill agricole, che
risente anche dell'indotto turistico delle
splendide localita costiere. Una realta dove
'8 spazio per una modernizzazione della
distribuzione commerciale soprattutto

nel settore del'arredamento. QuilSEAVOIIT
punta a diffondere i propri valeri di brand
con un’efficace visione prospettica,
attraverso il format collaudato del negozio
monomarca e il rapporto di reciproca fiducia
e di continuo confronto con il distributore.
«Utilizziamo tecnologie e software
specializzati - spiega lo stesso fitolare -
per dare al cliente una visione dell'ambiente
progettato quanto pil possibile realistica

¢ lavoriamo molto sull’assistenza anche
nel post-vendita, facendo di quest'ultimo
uno dei punti di forza del nostro Store».
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